
Como Abrir uma 
Empresa Pronta para 
Franquear
Transformar seu negócio em uma franquia é um passo estratégico para 
expansão e crescimento. Esta jornada envolve uma série de etapas, desde a 
análise de mercado e a estruturação do modelo de negócios até a criação 
da identidade visual e a seleção de franqueados.

by Nova Era Estratégia



Introdução ao 
Especialista:
João Cânovas é um renomado especialista em franquias, com ampla 
experiência na área. Ele é autor de livros e palestrante em eventos 
nacionais e internacionais sobre franchising.

João dedica sua carreira a ajudar empreendedores a organizarem seus 
negócios para funcionarem assim como franquias de sucesso.



O que é uma 
Empresa Pronta para 
Franquear?
Uma empresa pronta para franquear é um negócio já estabelecido e 
funcionando, com um modelo de negócios replicável e pronta para ser 
expandida por meio do sistema de franquias.

A empresa já possui todos os processos, sistemas, manual de operações e 
identidade visual necessários para operar como uma franquia.



Análise de Mercado
A análise de mercado é crucial ao considerar transformar sua empresa em 
uma franquia.

É essencial entender se existem negócios similares no mercado de 
franquias ou com uma ideia semelhante.



Identificando 
Oportunidades de 
Mercado
Compreender o mercado e identificar oportunidades é fundamental para o 
sucesso de uma franquia. É preciso analisar a concorrência, as tendências 
de consumo, os nichos de mercado e a demanda por produtos e serviços 
semelhantes.

Essa etapa exige pesquisa e análise de dados para identificar nichos 
promissores e entender as necessidades dos consumidores.



Avaliação da 
Viabilidade do 
Negócio
Avaliar a viabilidade de transformar seu negócio em uma franquia é crucial 
para o sucesso da expansão. Uma análise aprofundada de aspectos 
financeiros, jurídicos e mercadológicos garante um plano sólido e minimiza 
os riscos.



Estruturação do 
Modelo de Negócios
Definir um modelo de negócios sólido é fundamental para o sucesso da 
franquia. Essa etapa envolve a análise de todos os processos, sistemas e 
recursos necessários para a operação eficiente do negócio.

É importante definir o modelo de franquia, incluindo os custos de franquia, 
o suporte oferecido aos franqueados e o plano de marketing.



Desenvolvimento do Manual 
Operacional
O Manual Operacional é um guia completo para os franqueados, 
detalhando todos os procedimentos e processos operacionais da franquia.

Ele garante uniformidade na operação, padronização da qualidade e 
experiência do cliente em todas as unidades da rede.



Criação da 
Identidade Visual da 
Marca
A identidade visual da marca é fundamental para a construção de um 
negócio de sucesso, transmitindo a proposta da marca e criando uma 
conexão com o público.

A identidade visual compreende logotipos, cores, tipografia, manual de 
identidade visual e materiais de comunicação, criando uma experiência 
visual consistente e memorável para o público.



Definição do Plano 
de Expansão
Definir um plano de expansão estratégico é essencial para o sucesso de 
uma franquia.

O plano deve incluir metas de crescimento, estratégias de marketing, 
modelos de investimento e critérios para seleção de franqueados.



Seleção e 
Treinamento de 
Franqueados
A seleção e o treinamento de franqueados são etapas cruciais para o 
sucesso da expansão de uma franquia.

É importante escolher franqueados que compartilhem os valores da marca, 
tenham experiência em gestão e estejam comprometidos com o negócio.



Estabelecimento de 
Processos e Controles
Estabelecimento de processos e controles é fundamental para garantir a 
eficiência e a qualidade da operação da franquia.

Implementar um sistema de gestão robusto, com processos e controles 
claros e eficientes, assegura a padronização da operação, a conformidade 
com as normas e a qualidade dos serviços.



Suporte e Acompanhamento
aos Franqueados
O sucesso dos franqueados é fundamental para o crescimento e a solidez 
da rede de franquias.

É crucial oferecer um suporte contínuo e personalizado, com treinamentos, 
ferramentas e recursos para auxiliar os franqueados na gestão do negócio.



Estratégias de 
Marketing e 
Comunicação
Criar estratégias de marketing eficazes é essencial para o sucesso da sua 
rede de franquias.

Com uma comunicação estratégica, você pode atrair franqueados 
qualificados e construir uma marca forte.



Conclusão e 
Próximos Passos
Parabéns! Você concluiu a jornada para transformar seu negócio em uma 
franquia de sucesso.

Agora é hora de colocar em prática todo o conhecimento adquirido e iniciar 
o processo de expansão.

Com planejamento estratégico, dedicação e paixão, você poderá construir 
uma rede de franquias próspera e alcançar novos patamares de 
crescimento.



Siga a Nova Era Estratégia em todas as Redes 
Sociais.
♦ SITE: https://www.novaeraestrategia.com
♦ INSTAGRAM: https://www.instagram.com/novaeraestrategia
♦ PODCAST: https://www.novaeraestrategia.com/podcast
♦ FACEBOOK: https://www.facebook.com/novaeraestrategia
♦ TIKTOK: https://www.tiktok.com/@novaera.estrategia
♦ BLOG: https://www.novaeraestrategia.com/blog
♦ MEDIUM: https://medium.com/@novaeraestrategia
♦ LINKEDIN: https://www.linkedin.com/company/novaeraestrategia
♦ PINTEREST: https://www.pinterest.com/novaeraestrategia
♦ TWITTER: https://www.twitter.com/novaeraestrateg
♦ KOOAPP: https://www.kooapp.com/profile/novaeraestrategia
♦ THREADS: https://www.threads.net/@novaeraestrategia
♦ RUMBLE: https://www.rumble.com/c/novaeraestrategia
♦ YOUTUBE: https://www.youtube.com/@novaeraestrategia
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio 
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint 
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores 
do marketing e da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino 
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de 
R$3 milhões líquidos em negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.

♦ FALE COM O JOÃO:

♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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