O que &€ uma
Franquia ltinerante?

Uma franquia itinerante ¢ um modelo de negdcio inovador que opera sem um
ponto fixo, levando produtos e servigos diretamente aos clientes em diferentes
localizacbes. Esse conceito permite flexibilidade, mobilidade e proximidade

com o publico-alvo.
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Caracteristicas da Franquia Itinerante

Mobilidade

A auséncia de um ponto fixo permite

que as franquias itinerantes se
desloquem para atender clientes em
diferentes locais, aproveitando fluxos
de pessoas em eventos, feiras e
pracas.

Baixo Investimento

Sem a necessidade de alugar e equipar
um imovel, as franquias itinerantes
exigem um investimento inicial menor,
tornando-as acessiveis a
empreendedores com menos capital.

Relacionamento Proximo

O contato direto com os clientes
permite que as franquias itinerantes
oferecam um atendimento
personalizado e criem vinculos mais
fortes com a comunidade local.



Vantagens da Franquia Itinerante
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Flexibilidade

A franquia itinerante oferece uma
flexibilidade sem precedentes,
permitindo ao empreendedor adaptar-
se rapidamente as mudancas de
mercado e atender clientes em
diferentes locais.
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Baixo Investimento

Sem a necessidade de um ponto fixo,
0S custos de operacao sao
significativamente reduzidos, tornando
esse modelo de negdcio uma opcao
atrativa para empreendedores com
orcamento limitado.

%
Mobilidade

A franquia itinerante permite que os
proprietarios levem seus produtos e
servicos diretamente aos clientes,
aproveitando oportunidades em
diferentes regides e eventos.



Desvantagens da Franquia ltinerante

Menor Visibilidade

Sem um ponto fisico fixo,
as franquias itinerantes
podem ter dificuldade em
atrair clientes e aumentar
o reconhecimento da
marca. E um desafio
manter-se presente na

mente dos consumidores.

Logistica
Complexa

Operar sem um local
permanente requer uma
logistica elaborada para
transportar e armazenar
0s produtos,

equipamentos e veiculos.

Isso pode gerar custos
adicionais e desafios de
planejamento.

Maior Esforco de
Vendas

O modelo itinerante exige
um esforco maior de
vendas e marketing para
atrair clientes a cada nova
localizacdo. Ndo ha a
conveniéncia de um ponto
fixo que os clientes
possam visitar.

Regulamentagoes
Variaveis

As exigéncias legais e
sanitarias podem variar
consideravelmente entre
diferentes cidades e
regides, o que requer
constante adaptacao por
parte do franqueado.



Tipos de Franquias Itinerantes




Alimentacdo

Caminhdes de comida, food trucks e barracas
itinerantes sdo excelentes opgdes para franquias
itinerantes, pois oferecem flexibilidade e possibilidade
de atender diferentes publicos.

Varejo

Lojas de conveniéncia, roupas, acessorios e outros
produtos itinerantes podem aproveitar a alta
mobilidade e atingir novos clientes.

Setores Adequados para Franquias
itinerantes

Servigos

Servicos moveis como cuidados com animais,
cuidados pessoais, reparos e manutencao podem ser
facilmente adaptados para um modelo itinerante.

Entretenimento

Franquias de jogos, musica, shows e outras
experiéncias podem se beneficiar do modelo itinerante,
levando diversao para diferentes locais.



Mobilidade

O empreendedor deve ter um veiculo adaptado ou
uma solucao de transporte movel para levar seus
produtos e servicos aos clientes.

Planejamento Estratégico

Definir rotas, calendario de eventos e mapeamento de
areas de maior potencial sdo essenciais para
maximizar a rentabilidade.

Requisitos para Iniciar uma Franguio
tinerante

Flexibilidade

Ser capaz de se adaptar a diferentes locais, horarios e
condigdes climaticas, mantendo a qualidade e 0
padrdo do negdcio.

Investimento Inicial

Apesar de ndo ter um ponto fixo, a franquia itinerante
ainda requer um investimento inicial para aquisicao
do veiculo, equipamentos e estoque.



Investimento Necessdrio em uma Franquio
tinerante

O investimento inicial para iniciar uma franquia itinerante pode variar significativamente, dependendo de diversos fatores
como o setor de atuacdao, a localizagao, a mobilidade e o equipamento necessario. Em geral, o investimento pode comecar
em torno de RS 50.000 para modelos mais basicos, chegando a RS 300.000 ou mais para franquias itinerantes mais

sofisticadas.

Alem do investimento inicial, € preciso considerar os custos operacionais mensais, como aluguel, seguro, manutencao do
veiculo, combustivel, estoque de produtos, mado de obra, entre outros. Esses custos podem variar de RS 5.000 a RS 20.000

por més, dependendo do modelo de negdcio.

Veiculo Equipamentos [ Estoque Inicial [ Custo de Franquia [} Outros Custos

O grafico mostra a distribuicéo tipica do investimento necessario para iniciar uma franquia itinerante, com o veiculo

representando a maior parcela do custo total.



Oportunidades de Crescimento no
Franquia Itinerante

Expansdo Geogrdafica

As franquias itinerantes oferecem a
oportunidade de expandir sua
presenca em diferentes regides,
conquistando novos mercados e
clientes em diversas localidades.

Flexibilidade Operacional

A mobilidade das franquias itinerantes
permite adaptacao rapida a mudancas
de mercado, atendimento a eventos
temporarios e exploracao de novas
oportunidades.

Crescimento Escalavel

O modelo itinerante facilita 0 aumento
do numero de unidades e a expansao
da marca, favorecendo um
crescimento rapido e sustentavel.



Tendéncias e Perspectivas Futuras
da Franquia Itinerante

Aumento da Demanda Inovagdes Tecnoldgicas

Com a crescente valorizacao da O desenvolvimento de tecnologias como
mobilidade e conveniéncia, espera-se que a veiculos elétricos, sistemas de pagamento
demanda por franquias itinerantes movel e solucdes de logistica inteligente ira
continue a aumentar nos proximos anos, impulsionar ainda mais o setor de

atraindo cada vez mais empresarios em franquias itinerantes, tornando-as mais
busca de solucdes flexiveis e inovadoras. eficientes e atraentes.

Expansdo para Novos Setores

Espera-se que o modelo de franquia itinerante se expanda para além do tradicional ramo
alimenticio, abrangendo segmentos como servigos, varejo e até mesmo saude e beleza,
oferecendo solugcdes moveis para diversas necessidades dos consumidores.
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Quem é Jodo Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundacéo Getulio Vargas;
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint Lousi FM,;
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores do marketing e
da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante;
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de RS3 milhdes liquidos em
negocios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem
mais de 1.100 alunos on-line e tem 6 Livros escritos sobre franchising.

NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negdcios que ensina PMESs a se organizarem para crescer.
FALE COM O JOAO:

EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976



