Como uma Consultoria
Especializada Pode
Impulsionar o Crescimento
do Seu Negécio

por Nova Era Estratégia
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3 ManteraCultura

Preservar a cultura da empresa durante a expansao é
fundamental para atrair e reter talentos e manter o
engajamento.



Medo de perder o controle

Um dos maiores desafios na
expansao de um negocio é o
medo de perder o controle da
operacao.
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A falta de estrutura e de
processos eficientes pode levar a
erros e ineficiéncias,
comprometendo a qualidade e a
lucratividade.
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O crescimento rapido pode
sobrecarregar os recursos
internos e gerar dificuldades em
gerenciar as diversas areas do
negocio.




Inseguranca sobre como escalar a operacgao

Falta de Estratégia Definida

Muitos empreendedores, ao pensar em expansao, se
veem perdidos em meio a duvidas: como organizar o
crescimento? Quais os préoximos passos? A auséncia de um
plano estratégico claro contribui para a sensacao de
inseguranca.

Medo do Desconhecido

Escalar a operacao significa lidar com novos desafios,
como gestao de equipes maiores, NOVOS pProcessos e maior
complexidade. O medo de nao conseguir lidar com essas
mudancas pode paralisar o crescimento.



O Valor de uma Consultoria
Especializada

Investir em uma consultoria especializada em franquias pode parecer
um gasto inicial, mas os beneficios a longo prazo superam em muito o
custo. Uma consultoria experiente oferece uma perspectiva externa e
imparcial, ajudando vocé a identificar os pontos fracos e fortes do seu
negdcio e a elaborar estratégias eficazes para o crescimento.




Garantir um Crescimento Seguro e Sustentavel

Minimizar Riscos

Uma consultoria especializada
ajuda a identificar e mitigar os
riscos inerentes a expansao, cOmMo
a escolha inadequada de
franqueados ou a falta de
estrutura para atender a demanda
crescente.

Gerenciar Recursos

A consultoria garante que os
recursos sejam alocados de forma
eficiente, evitando desperdicios e
otimizando o investimento em
cada etapa do crescimento.

Manter a Qualidade

A consultoria auxilia na
implementacdo de sistemas de
controle de qualidade para
garantir que a experiéncia do
cliente seja consistente em todas
as unidades, mesmo com a
expansao.



Alcancar Novos Patamares de Lucratividade

Wornt are carent why.
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Aumento do Faturamento Lucratividade Mais Alta

Com uma consultoria especializada, vocé pode otimizar Uma consultoria especializada em franquias pode ajudar a
suas operacdes, aumentar a eficiéncia e alcancar novos identificar oportunidades de reducao de custos e
patamares de receita. maximizac¢ao de lucros, levando a uma rentabilidade

significativa.



|ldentificar oportunidades de
expansao

Analise de mercado Pesquisa de publico-

Uma consultoria alvo

especializada em franquias A consultoria ajudara a

pode realizar uma analise entender as necessidades e

aprofundada do mercado, preferéncias do publico-alvo

identificando regides com em diferentes regides,

alto potencial para a adaptando sua estratégia de

expansao da sua marca. expansao para alcancar o
sucesso.

Analise da concorréncia

Compreender o cenario competitivo em cada regiao é crucial
para definir uma estratégia de expansao eficaz, garantindo que
sua marca se destaque no mercado.



Estruturar um modelo de negocios escalavel

Crescimento & Expansao

L Franquias, novas unidades

Otimizacao

Processos, gestao

B Tecnologia
Automacao, plataformas
4 Fundamentos

Propdsito, valor



Otimizar processos e
procedimentos internos

Eficiéncia Operacional Padronizacao de

A consultoria identifica Processos

gargalos e areas de A implementacao de
ineficiéncia nos processos processos padronizados
internos, otimizando-os para garante consisténcia na
aumentar a produtividade e qualidade e na entrega de
reduzir custos. produtos e servicos,

melhorando a experiéncia do
cliente.

Gestao de Documentos

A consultoria auxilia na organizacao e digitalizacao de documentos,

facilitando o acesso a informacado e agilizando as operacdes
internas.



Acesso a conhecimento especializado em

franquias

Especialistas em Franquias

Uma consultoria especializada em franquias possui um
profundo conhecimento sobre os desafios e
oportunidades do modelo de negdcios de franquias. Eles
entendem as melhores praticas, os requisitos legais, os
aspectos financeiros e os desafios especificos de cada
setor.

Experiéncia e Orientacao

Com a consultoria, vocé tera acesso a um pool de
conhecimento e experiéncia consolidados, garantindo que
suas decisdes estratégicas sejam baseadas em dados e
melhores praticas do mercado.



Planejamento Estratégico para Expansao

Analise de Mercado

1
Identificar nichos de mercado, oportunidades de crescimento e a concorréncia local.
Definicao de Metas
2 Estabelecer objetivos claros e mensuraveis para a expansao, com prazos e
indicadores de sucesso.
Elaboracao do Plano
3 Desenvolver um plano de acdo detalhado com etapas,

recursos e cronograma para alcangar as metas.

O planejamento estratégico é fundamental para uma expansao bem-sucedida, garantindo que vocé tome decisdes
conscientes e direcionadas ao crescimento sustentavel.



Implementacao eficiente da expansao

Definicao de metas
e indicadores chave

Definir metas claras e
mensuraveis para a
expansao, com
indicadores chave de
desempenho (KPIs) para
acompanhar o
progresso e garantir que
0s objetivos sejam
atingidos.

Selecao e
treinamento da
equipe

Recrutar e treinar uma
equipe qualificada e
motivada para liderar e
gerenciar a expansao,
garantindo que os novos
franqueados tenham o
suporte necessario para
0 SuCessoO.

Gestao de custos e
orcamento

Controlar os custos da
expansao de forma
eficiente, com um
orcamento detalhado
para cada fase, incluindo
custos de marketing,
treinamento,
infraestrutura e logistica.

Implementacao de
processos e
sistemas

Implementar processos
e sistemas eficientes
para gerenciar a
expansao, incluindo
sistemas de CRM, gestao
de estoque,
atendimento ao cliente e
controle de qualidade.



Suporte continuo durante o

crescimento

00l

Monitoramento de indicadores
chave para avaliar o progresso e
identificar areas de
aprimoramento.

<
Adaptacao do plano de expansao
e estratégia de negocio em

resposta a mudancas do
mercado.

I
Consultoria regular para

solucionar desafios e otimizar
processos de forma continua.




Conclusao: Como a
consultoria pode alavancar
seu hegocio

Ao optar por uma consultoria especializada em franquias, vocé garante
um crescimento estratégico e sustentavel, evitando os desafios da
expansao por conta propria.

Com o apoio de especialistas, vocé tera acesso a um planejamento
estratégico, ferramentas e insights que impulsionam o sucesso do seu
negdcio, permitindo que vocé atinja novos patamares de lucratividade
e domine o mercado.




Siga a Nova Era Estratégia
em todas as Redes Sociais.

SITE: https://www.novaeraestrategia.com

YOUTUBE: https://www.youtube.com/@novaeraestrategia
INSTAGRAM: https://www.instagram.com/novaeraestrategia

PODCAST: https://www.novaeraestrategia.com/podcast

FACEBOOK: https://www.facebook.com/novaeraestrategia
TIKTOK: https://www.tiktok.com/@novaera.estrategia

BLOG: https://www.novaeraestrategia.com/blog

MEDIUM: https://medium.com/@novaeraestrategia

LINKEDIN: https://www.linkedin.com/company/novaeraestrategia

PINTEREST: https://www.pinterest.com/novaeraestrategia

X: https://www.x.com/novaeraestrateg

THREADS: https://www.threads.net/@novaeraestrategia

RUMBLE: https://www.rumble.com/c/novaeraestrategia
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Quem é Joao Canovas?

JOAO CANOVAS é Fundador da Consultoria Nova Era Estratégia,
Graduado em Publicidade e Propaganda; MBA em Marketing pela
Fundacdo Getulio Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising
University e Especialista em Administracao Estratégica e Gestao de
Negdcios pela FIA-USP; Colunista na Revista Franquia; Mentor em
Universidades Corporativas; tem quase 20 anos de mercado com
experiéncia acumulada nos bastidores do marketing e da expansao de
grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do
mundo de Ensino Profissionalizante e a maior do mundo no segmento
de piscinas; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas que
somam quase 5.000 unidades; prestou suporte para mais de 1.500
franqueados; treinou mais de 400 franqueados individualmente; tem
mais de 2.000 alunos on-line, autor de 7 livros e 7 ebooks.

A NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios especializada
em franchising que ajuda empresarios a organizarem seus negocios
para crescer.

Fale com Joao Canovas:

EMAIL: joao@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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