Como Iniciar no
Mercado de
Franquias Sem
Dinheiro

O mercado de franquias oferece uma oportunidade atrativa para
empreendedores. E uma 6tima op¢ado para quem deseja abrir um negdcio com
uma estrutura pronta e um modelo de negocio ja testado.
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O gue € uma franquia?

Uma franquia € um modelo de negdcio que permite a um individuo ou empresa
(franqueado) operar um negdcio sob 0 nome e a marca de outra empresa

(franqueador).

O franqueador fornece ao franqueado um modelo de negdcio comprovado,
treinamento, suporte e acesso a marca e aos produtos ou servicos.




Vantagens de iniciar uma franquio

Reconhecimento da Marca Modelo de Negocio Validado

Adote uma marca ja estabelecida no mercado, desfrutando Receba um modelo de negdcio comprovado e testado,

da confianca e fidelidade dos clientes. reduzindo o risco de falhas.

Aproveite 0 marketing e a publicidade ja realizados pelo Beneficie-se de um sistema de operacdes e processos
franqueador, economizando tempo e recursos. eficientes e otimizados, minimizando erros e otimizando a

produtividade.



Desafios financeiros no inicio de uma
franquia

Investimento Inicial

A franquia exige um investimento inicial alto, incluindo
taxa de franquia, custos de instalacao e estoque.

Fluxo de Caixa

A gestao do fluxo de caixa € crucial para garantir que
vocé tenha recursos suficientes para pagar as contas e
investir no crescimento.

Capital de Giro

E crucial ter capital suficiente para cobrir as despesas
operacionais, como aluguel, salarios e fornecedores, até
gue o negocio gere lucro.

Custos de Marketing

As franquias exigem investimento em marketing para
atrair clientes e construir a marca.



Alternativas para iniciar
uma franquia sem dinheiro

] Franquia de Baixo Investimento

Busque opgodes de franquias com custos iniciais reduzidos, como
servigos, negocios digitais, ou franquias com modelos inovadores de
compartilhamento de recursos.

2 Parceria com Frangqueador

Negociar um plano de pagamento diferenciado, com parcelamento da
taxa de franquia, ou um periodo de caréncia para 0 pagamento.

3 Franquia Home Based

Opte por franquias que podem ser operadas a partir de casa, como
consultoria, treinamento, ou negocios online.

4 Franquia em Consorcio

Participe de um consorcio para reunir o capital necessario para iniciar
sua franquia, pagando parcelas mensais e aumentando gradualmente o
valor disponivel.
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Financiamento
Bancdario

Bancos oferecem

empréstimos para franquias,

com taxas e prazos
variados. Avalie as
condicdes de cada banco.
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Fundo de
Investimento

Fundos de investimento
buscam retornos em
negocios promissores,
incluindo franquias.
Pesquise fundos focados
em franquias.

Investidores Anjos

Investidores anjos sao
pessoas que investem em
empresas em fase inicial,
incluindo franquias. Busque
conexdes e oportunidades.

Opcdes de financiamento para franquias

&

Crowdfunding

Plataformas online
permitem arrecadar capital
de diversas pessoas. Crie
uma campanha atrativa
para captar recursos.



Planejamento financeiro para umao
franquia

O planejamento financeiro € crucial para o sucesso de qualquer franquia. Essa etapa garante que vocé tenha recursos
suficientes para cobrir 0s custos operacionais e investir no crescimento do negadcio.

Metas e Objetivo

] Defina objetivos claros e realistas para a franquia.

Andlise de Mercado

2
Compreenda as necessidades e expectativas do mercado.
. Projecdes Financeiras
Crie previsOes de receitas, despesas e lucratividade.
4 Fontes de Financiamento
|dentifique opgdes de financiamento para o investimento inicial.
Controle Orcamentadrio
S Gerencie 0s recursos com cuidado, monitorando receitas

e despesas.

Ao elaborar um plano financeiro completo, vocé tera uma visao clara do caminho a percorrer e podera tomar decisdes

estratégicas para garantir o sucesso da sua franquia.



Andlise de custos e investimentos iniciais

A analise de custos e investimentos iniciais é fundamental para a viabilidade de qualquer franquia. Compreender os custos
fixos e variaveis, além do investimento inicial, ajuda a determinar o capital necessario para iniciar o negocio.

Para calcular o investimento inicial, considere a taxa de franquia, custos de instalacdo, estoque, marketing e capital de giro.
Analise também os custos operacionais, como aluguel, salarios, insumos e servicos.
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Investimento Inicial Capital de Giro
A taxa de franquia, custos de instalacao, estoque e outros Recursos necessarios para as operacgoes iniciais, antes da
elementos. geracgao de lucro.

oK 10K

Custos Mensais Custos Varidveis

Despesas fixas como aluguel, salarios e servicos. Despesas que variam de acordo com a venda, como
estoque e marketing.



Gestdo de fluxo de caixa em uma franquio

Previsdes Realistas Monitoramento Regular

Crie projec0Oes precisas de receitas e Acompanhe o fluxo de caixa
despesas, considerando sazonalidade diariamente, identificando entradas e
e eventos. saidas de dinheiro.

Tecnologia para Facilidade

Utilize ferramentas de gestao
financeira para automatizar tarefas e
gerar relatorios.



Estratégias de redugdo de custos

Negociagdo de
contratos

Revise 0s contratos com
fornecedores e busque
melhores condicdes de
pagamento e descontos por
volume.

Andlise detalhada
de gastos

|dentifique as despesas
mais altas e busque
alternativas mais eficientes
para reduzir custos, como
outsourcing ou compra de
materiais em atacado.

Otimizacdo de
Processos

Automatize tarefas
repetitivas, implemente
novas tecnologias e otimize
workflows para melhorar a
eficiéncia e reduzir
desperdicios.

Medidas de
sustentabilidade

Implemente praticas eco-
friendly para reduzir o
consumo de energia, agua e
recursos, economizando
dinheiro e contribuindo para
0 meio ambiente.



PArcerias e investidores
OAra uma franquio
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INN/
Parcerias Estratégicas

Explore parcerias com empresas que complementam seu negaocio, oferecendo
produtos ou servicos relacionados a sua franquia.

55

Rede de Frangqueados

Construa uma rede sdlida de franqueados, criando um ambiente colaborativo e
compartilhando conhecimento e recursos.

lof
Investidores Anjos

Busque investidores que acreditem no potencial da sua franquia, oferecendo
capital e experiéncia para impulsionar o crescimento.

F(x)

Fundos de Investimento

Explore fundos de investimento que buscam oportunidades em franquias,
oferecendo capital e suporte para o negécio.




Importdncia da assessoria
financeira

Uma assessoria financeira especializada em franquias € crucial para o sucesso
do seu negodcio.

Um profissional qualificado pode te ajudar a analisar seus investimentos,
gerenciar seu fluxo de caixa, definir estratégias de reducao de custos e
encontrar op¢des de financiamento adequadas.

Com uma assessoria financeira dedicada, vocé tera uma visao clara do seu
negocio, otimizando seus recursos e garantindo o crescimento sustentavel da
sua franquia.




Monitoramento e controle financeiro

O acompanhamento regular do desempenho financeiro é crucial para garantir a saude da sua franquia.

Relatérios detalhados

Analise indicadores chave de desempenho (KPIs).

Andlise de variacoes

ldentifique desvios em relacdo as projecoes.

Ajuste de estratégias

Reavalie e otimize planos de agéao.

Tomada de decisdo

Ajuste o curso do negdcio para o sucesso.




Dicas para uma gestdo
financeira sauddavel

Controle do Fluxo de Caixa

Acompanhe as entradas e saidas de dinheiro com atencao. Mantenha
uma planilha ou utilize softwares especificos para controlar as
movimentacoes.

Planejamento Orcamentario

Defina um orcamento realista, levando em consideragao receitas e
despesas. Crie categorias para facilitar o controle e a analise dos gastos.

Andlise de Despesas

Identifique as despesas mais significativas e busque formas de otimizar
0s custos. Negociar com fornecedores e reduzir gastos supérfluos.

Investimento Inteligente

Invista os recursos sobrando de forma estratégica, buscando rentabilidade
e seguranca. Diversifique os investimentos para minimizar riscos.




Conclusé&o e
Proximos Passos

Agora que vocé possui um conhecimento solido sobre gestao financeira em
franquias, € hora de colocar em pratica tudo o que aprendeu.

Comece analisando a situacdo atual da sua empresa, definindo metas e
objetivos claros para o futuro.

Com um planejamento financeiro estratégico, vocé estara pronto para alcancar
0 SUCeSSO em seu negocio.




Siga a Nova Era Estratégia em todas as
Redes Sociais.

SITE: https:/www.novaeraestrategia.com

INSTAGRAM: https://www.instagram.com/novaeraestrategia

PODCAST: https://www.novaeraestrategia.com/podcast
FACEBOOK: https://www.facebook.com/novaeraestrategia

TIKTOK: https:/www.tiktok.com/@novaera.estrategia

BLOG: https:/www.novaeraestrategia.com/blog
MEDIUM: https:/medium.com/@novaeraestrategia

LINKEDIN: https://www.linkedin.com/company/novaeraestrategia

PINTEREST: https://www.pinterest.com/novaeraestrategia

TWITTER: https:/www.twitter.com/novaeraestrateg

KOOAPP: https://www.kooapp.com/profile/novaeraestrategia
THREADS: https:/www.threads.net/@novaeraestrategia

RUMBLE: https:/www.rumble.com/c/novaeraestrategia

YOUTUBE: https:/www.youtube.com/@novaeraestrategia
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Quem & Jodo Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundacdo Getulio Vargas;
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint Lousi FM,;
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores do marketing e
da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante;
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de RS3 milhdes liquidos em
negocios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem

mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.
NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios que ensina PMESs a se organizarem para crescer.

FALE COM O JOAO:
EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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