
O que é 
Microfranquia?
Uma microfranquia é uma versão menor e mais acessível de uma franquia 
tradicional. É uma ótima opção para empreendedores que desejam iniciar um 
negócio com um investimento inicial menor e menos riscos.
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Definição de 
Microfranquia
Uma microfranquia é um modelo de negócio que oferece um sistema de 
franquia simplificado e com investimento inicial menor.

O foco é em empreendedores que desejam iniciar um negócio próprio com 
baixo risco e baixo investimento, mas com o suporte e a marca de uma 
empresa já estabelecida.



Características das 
Microfranquias
As microfranquias se destacam por seu baixo investimento inicial e modelo de 
negócio simplificado.

Elas são uma excelente opção para empreendedores com orçamento limitado 
que buscam um negócio próprio com baixo risco e suporte de uma marca 
consolidada.



Vantagens das 
Microfranquias
Microfranquias oferecem diversas vantagens para empreendedores. São uma 
ótima opção para aqueles que buscam um negócio próprio com baixo 
investimento e risco reduzido.

A simplicidade do modelo de negócio, o suporte da marca e o treinamento 
oferecido pela franqueadora facilitam a gestão e operação.



Desvantagens das 
Microfranquias
Embora as microfranquias ofereçam diversas vantagens, é importante 
considerar os desafios que podem surgir.

A falta de flexibilidade em relação ao modelo de negócio pode ser um fator 
limitante para alguns empreendedores.



Tipos de 
Microfranquias
As microfranquias se dividem em diversos tipos, cada um com suas 
características e requisitos específicos.

É fundamental que o empreendedor avalie qual tipo de microfranquia se 
encaixa em seu perfil e objetivos.



Requisitos para ser 
uma Microfranquia
Ser um microfranqueado exige uma série de requisitos, que variam de acordo 
com a marca e o modelo de negócio.

É crucial que o empreendedor tenha o perfil adequado, incluindo paixão pelo 
negócio, capacidade de gestão e compromisso com a marca.



Investimento Inicial 
em Microfranquias
O investimento inicial em uma microfranquia varia de acordo com o tipo de 
negócio e a marca.

É crucial analisar os custos com a taxa de franquia, investimento inicial, 
estoque inicial, marketing e outros custos operacionais.



Faturamento Médio 
das Microfranquias
O faturamento médio das microfranquias varia amplamente. Depende do tipo 
de negócio, localização, e outros fatores.

É essencial analisar as projeções de faturamento e custos para determinar a 
viabilidade financeira da microfranquia.



Processo de 
Abertura de uma 
Microfranquia
A abertura de uma microfranquia exige um processo estruturado.

É importante seguir os passos da franqueadora e garantir que todos os 
requisitos sejam atendidos.



Escolha da 
Microfranquia Ideal
Encontrar a microfranquia ideal exige uma análise cuidadosa.

Avalie seus interesses, habilidades e recursos financeiros.

Procure por marcas com histórico positivo, suporte e treinamento adequados.



Gestão e Operação 
de uma 
Microfranquia
Gerenciar uma microfranquia exige atenção e dedicação.

A franqueadora oferece treinamento e suporte para auxiliar o franqueado.

É crucial seguir as diretrizes da marca e manter a qualidade dos produtos e 
serviços.

A gestão eficiente de custos, estoque e equipe é fundamental para o sucesso.



Expansão de uma 
Rede de 
Microfranquias
A expansão de uma rede de microfranquias requer planejamento estratégico e 
execução eficiente.

É fundamental analisar o mercado, identificar novas oportunidades e 
desenvolver um plano de marketing eficaz para atrair novos franqueados.



Tendências e 
Perspectivas das 
Microfranquias
O mercado de microfranquias está em constante evolução, impulsionado por 
fatores como a busca por baixo investimento, flexibilidade e modelo de negócio 
já testado.

As microfranquias oferecem uma oportunidade promissora para 
empreendedores que desejam iniciar seu próprio negócio com baixo risco e 
suporte da franqueadora.



Conclusão: Por que investir 
em Microfranquias?
As microfranquias oferecem uma oportunidade de negócio atrativa para 
empreendedores que desejam iniciar um negócio próprio com baixo 
investimento e suporte de uma marca consolidada.

Com um modelo de negócio testado e aprovado, as microfranquias minimizam 
o risco e oferecem aos franqueados acesso a treinamento, marketing e suporte 
técnico.
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio Vargas; 
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint Lousi FM; 
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores do marketing e 
da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante; 
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de R$3 milhões líquidos em 
negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem 
mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.
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♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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