
Vale a Pena Investir 
em Franquia?
A franquia é uma opção de negócio que tem crescido bastante no Brasil. Se 
você está pensando em abrir um negócio próprio, a franquia pode ser uma 
excelente alternativa.

by Nova Era Estratégia



O Que é uma Franquia?
Uma franquia é um modelo de negócio no qual uma empresa, chamada de 
franqueadora, concede o direito a outra empresa, a franqueada, de 
comercializar seus produtos ou serviços sob sua marca e sistema.

A franqueada paga uma taxa à franqueadora por esse direito, além de 
royalties sobre as vendas. Em troca, a franqueada recebe treinamento, 
suporte e acesso à marca e sistema da franqueadora.



Vantagens de Investir em uma Franquia

Modelo de Negócio Validado
A franquia oferece um modelo de negócio já testado 
e aprovado no mercado, reduzindo o risco e 
incerteza.

Reconhecimento da Marca
A marca da franqueadora já é conhecida e 
reconhecida pelos consumidores, proporcionando 
maior credibilidade e confiança.

Suporte e Treinamento
A franqueadora fornece treinamento e suporte 
contínuos, auxiliando na gestão do negócio e no 
desenvolvimento da equipe.

Economia de Escala
A franquia permite que você negocie melhores 
preços com fornecedores, aproveitando o poder de 
compra da rede.



Modelo de Negócio 
Comprovado
Investir em uma franquia oferece a segurança de um modelo de negócio já 
testado e validado no mercado. Você adquire um sistema que demonstrou 
sucesso e rentabilidade, reduzindo significativamente o risco e incerteza.



Treinamento e Suporte Contínuo

1

Treinamento Inicial
A franqueadora oferece treinamento abrangente para o franqueado e sua 
equipe. Isso garante que todos estejam familiarizados com os procedimentos 
operacionais e os padrões de qualidade da marca.

2
Suporte Contínuo
A franqueadora oferece suporte contínuo ao franqueado, respondendo 
dúvidas, fornecendo orientação e acompanhando o desempenho do negócio.

3

Atualizações e Novas Ferramentas
A franqueadora mantém o franqueado atualizado sobre as melhores práticas, 
novas tecnologias e tendências do mercado, garantindo que ele possa se 
adaptar e prosperar.



Economia de Escala

Custos Reduzidos

Uma franquia te permite negociar 
melhores preços com 
fornecedores, aproveitando o 
poder de compra da rede.

Isso significa que você pode 
comprar produtos e serviços a 
preços mais baixos, aumentando a 
lucratividade do seu negócio.

Eficiência Operacional

A estrutura da franquia garante 
acesso a sistemas e processos 
otimizados, reduzindo desperdícios 
e otimizando operações.

A padronização de procedimentos 
e a experiência compartilhada 
entre franqueados contribuem para 
a eficiência.



Marca Consolidada e Reconhecida

Uma franquia te dá acesso a uma marca já conhecida e 
estabelecida no mercado. Você aproveita a reputação e 
a confiança que a marca já conquistou com os 
consumidores.

Isso significa que você pode atrair clientes mais 
facilmente e construir um negócio com maior potencial 
de sucesso.



Menor Risco de Fracasso

Modelo Validado
O modelo de negócios já foi testado 
e aprovado pelo mercado, reduzindo 
significativamente o risco de 
fracasso.

Suporte da Franqueadora
A franqueadora oferece suporte e 
treinamento contínuos, além de 
acesso à experiência da rede.

Reconhecimento da Marca
A marca da franqueadora já é 
conhecida e reconhecida pelos 
consumidores, atraindo clientes e 
aumentando as chances de sucesso.



Financiamento Facilitado

Opções de Financiamento
A franqueadora geralmente oferece opções de 
financiamento facilitado, com taxas e prazos atrativos.

Parcerias com Bancos
Franqueadores geralmente possuem parcerias com 
bancos, facilitando o acesso a crédito para franqueados.

Plano de Pagamento Personalizado
As condições de pagamento podem ser personalizadas 
de acordo com o perfil e as necessidades do franqueado.



Acesso a Fornecedores 
Preferenciais

1 Negociação Coletiva
Franqueadores negociam melhores 
preços e condições com 
fornecedores, oferecendo vantagens 
aos franqueados.

2 Qualidade e Padronização
Acesso a fornecedores de alta 
qualidade, garantindo padrões 
consistentes de produtos e serviços.

3 Redução de Custos
Economias significativas em compras, 
aumentando a lucratividade do 
negócio.

4 Eficiência Operacional
Fluxo de suprimentos otimizado, 
simplificando a gestão da cadeia de 
abastecimento.



Expansão Geográfica Facilitada

1 Rede de Suporte
A franqueadora oferece suporte e 
orientação para a expansão 
geográfica, auxiliando na escolha de 
novos locais e na implementação do 
negócio em novas regiões.

2 Estratégias de Marketing
A franqueadora pode fornecer 
ferramentas e estratégias de 
marketing específicas para cada 
região, facilitando a adaptação e o 
sucesso da marca em novos 
mercados.

3 Reconhecimento da Marca
A marca já é conhecida e reconhecida 
pelos consumidores em outras 
regiões, o que facilita a conquista de 
clientes e a construção de uma base 
sólida de negócios.

4 Experiência Consolidada
A franqueadora possui experiência na 
expansão geográfica, garantindo que 
o franqueado tenha acesso a 
melhores práticas e estratégias 
comprovadas para o sucesso.



Inovação e Desenvolvimento 
Constantes

Inovação Contínua
Franqueadores investem em pesquisa e 
desenvolvimento para oferecer produtos e 
serviços inovadores.

Atualizações de Sistemas
Os sistemas e processos da franquia são 
constantemente aprimorados e atualizados 
para otimizar a operação do negócio.

Parcerias Estratégicas
Franqueadores colaboram com empresas de 
tecnologia e outras áreas para oferecer 
novas soluções e recursos aos franqueados.

Treinamento e Desenvolvimento
Franqueados recebem treinamento regular 
sobre as últimas novidades e tendências do 
mercado.



Gestão Eficiente e Padronizada

Eficiência Operacional
Os sistemas e processos da franquia são 
projetados para otimizar as operações, 
garantindo que todas as unidades 
funcionem de forma eficiente e 
consistente.

Padronização de Qualidade
A padronização garante que todos os 
produtos e serviços sejam oferecidos 
com a mesma qualidade em todas as 
unidades, criando uma experiência 
consistente para o cliente.

Redução de Custos
A gestão padronizada permite que a 
franquia negocie melhores preços com 
fornecedores e otimize o uso de 
recursos, resultando em custos mais 
baixos e maior lucratividade.

Melhor Tomada de Decisões
A coleta e análise de dados, junto com a 
padronização de processos, permite que 
os franqueados tomem decisões mais 
estratégicas e informadas.



Oportunidades de Diversificação

Expanda Seus Negócios
Franquias permitem expandir seus 
negócios para novos setores, 
aproveitando a expertise da 
franqueadora e a força da marca.

Exploração de Novos 
Mercados
As franquias oferecem 
oportunidades de diversificação em 
setores promissores, como 
alimentação, serviços, educação e 
saúde.

Construa uma Rede de 
Negócios
A diversificação em franquias 
permite consolidar sua presença no 
mercado, com um portfólio de 
negócios diversificado e rentável.



Conclusão: Por Que 
Vale a Pena Investir 
em Franquias?
Investir em uma franquia pode ser uma decisão inteligente para 
empresários que buscam um modelo de negócio com menor risco e maior 
probabilidade de sucesso.

O sistema de franchising oferece diversas vantagens, como um modelo de 
negócio testado e validado, treinamento e suporte contínuo, marca 
consolidada, acesso a fornecedores preferenciais e oportunidades de 
expansão geográfica.
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio 
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint 
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores 
do marketing e da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino 
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de 
R$3 milhões líquidos em negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.

♦ FALE COM O JOÃO:

♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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