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Bem-vindo ao nosso guia completo sobre como ganhar dinheiro com 
franquias. Este guia é dedicado a empresários e donos de empresas que 
desejam explorar as diversas formas de monetizar um sistema de 
franchising.

by Nova Era Estratégia



O que é uma franquia?
Uma franquia é um sistema de negócios em que uma empresa 
(franqueador) concede o direito a outra empresa (franqueado) de operar 
um negócio sob sua marca e sistema. O franqueado paga uma taxa de 
franquia inicial e royalties ao franqueador, além de seguir os padrões e 
políticas estabelecidos.

Este modelo permite que o franqueado aproveite a marca reconhecida, o 
sistema de negócio bem-sucedido e o suporte do franqueador, enquanto o 
franqueador expande sua marca e lucra com os royalties e taxas.



Vantagens de ser um franqueador

Expansão Rápida
O modelo de franquias 
permite que você expanda 
seu negócio rapidamente, 
sem precisar investir em 
novas lojas ou operações.

Retorno sobre o 
Investimento
As taxas de franquia, 
royalties e outros 
pagamentos dos 
franqueados podem gerar 
um retorno significativo 
sobre o investimento 
inicial.

Menos Risco
A responsabilidade pelo 
sucesso da franquia é 
compartilhada entre o 
franqueador e o 
franqueado, reduzindo o 
risco para ambos.

Fortalecimento da 
Marca
Cada nova franquia ajuda a 
fortalecer a marca e 
aumentar o 
reconhecimento da sua 
empresa.



Principais fontes de receita 
para um franqueador

1 Taxa de franquia
Esta é uma taxa única paga pelo franqueado para adquirir o direito 
de operar a franquia. É um investimento inicial que garante acesso 
ao modelo de negócio, marca e suporte.

2 Royalties
São pagamentos mensais feitos pelo franqueado ao franqueador, 
baseados em uma porcentagem da receita gerada pela franquia.

3 Cobrança de serviços
O franqueador pode cobrar por serviços adicionais, como 
treinamento, marketing, suporte técnico e desenvolvimento de 
novos produtos.

4 Vendas de produtos
O franqueador pode gerar receita vendendo produtos específicos 
para os franqueados, como materiais de marketing, uniformes ou 
equipamentos.



Taxa de franquia

Definição

A taxa de franquia é um pagamento único, feito pelo 
franqueado ao franqueador, para adquirir o direito de 
operar a franquia.

É um investimento inicial que garante acesso ao modelo 
de negócio, marca e suporte do franqueador.

Objetivo

O franqueador utiliza a taxa de franquia para cobrir os 
custos de desenvolvimento do modelo de negócio e 
para financiar o suporte que será oferecido aos 
franqueados.

É um investimento que permitirá ao franqueado iniciar o 
negócio com uma estrutura pronta e um modelo de 
sucesso já estabelecido.



Royalties

Pagamento Recurrente
Royalties são pagamentos mensais feitos pelo franqueado ao 
franqueador. Eles representam uma porcentagem da receita gerada 
pela franquia, garantindo uma fonte de renda consistente e previsível 
para o franqueador.

Incentivo ao Sucesso
Os royalties incentivam o franqueado a maximizar o desempenho da 
franquia. Quanto mais a franquia gera receita, mais o franqueado paga 
em royalties, criando um alinhamento de interesses entre as partes.

Financiamento do Suporte
O franqueador utiliza os royalties para financiar o suporte contínuo aos 
franqueados, como treinamento, marketing, desenvolvimento de 
novos produtos e gestão de marca.



Cobrança de serviços

Treinamento
O franqueador pode cobrar por treinamento 
adicional para os franqueados, seja em 
relação a novas técnicas, produtos ou 
tecnologias.

Marketing
O franqueador pode oferecer serviços de 
marketing especializados, como campanhas 
de publicidade ou criação de conteúdo, a um 
custo adicional.

Suporte técnico
O franqueador pode cobrar por suporte 
técnico especializado para os franqueados, 
como resolução de problemas ou assistência 
em relação ao sistema de negócios.

Desenvolvimento de produtos
O franqueador pode cobrar por 
desenvolvimento de novos produtos ou 
serviços para os franqueados, como novos 
menus ou produtos adicionais.



Vendas de produtos

Produtos Exclusivos
O franqueador pode criar produtos exclusivos para os franqueados, 
oferecendo produtos de marca própria, uniformes, materiais de 
marketing ou suprimentos específicos para o negócio.

Fonte de Renda Adicional
Vender produtos aos franqueados representa uma fonte de renda 
adicional para o franqueador, gerando receita a partir da venda de 
itens essenciais para a operação da franquia.

Controle de Qualidade
O franqueador pode garantir a qualidade dos produtos vendidos aos 
franqueados, mantendo o controle sobre a produção, fornecimento e 
distribuição dos itens.

Margem de Lucro
Vender produtos com margem de lucro atraente pode aumentar 
significativamente a lucratividade do franqueador, garantindo um 
retorno positivo sobre o investimento.



Cobrança de aluguel

Aluguel do Espaço

O franqueador pode cobrar aluguel pelo espaço físico da 
franquia, se ele for proprietário do imóvel. Essa renda é 
uma fonte de receita adicional, especialmente se o 
negócio estiver localizado em um local de alto valor 
comercial.

Modelo de Negócio

Esse modelo é comum em franquias que operam em 
locais físicos, como restaurantes, lojas de varejo ou 
salões de beleza. O franqueado paga um aluguel mensal 
pelo uso do espaço, garantindo a utilização de um local 
ideal para a operação do negócio.



Fundo de marketing

1 Contribuição Compartilhada
Os franqueados contribuem com uma 
porcentagem de suas receitas para o 
fundo de marketing.

2 Campanhas Coletivas
O dinheiro do fundo é utilizado para 
campanhas publicitárias em nível 
nacional, aumentando a visibilidade 
da marca e do sistema de franquias.

3 Marketing Cooperativo
As ações de marketing são planejadas 
e executadas pelo franqueador, com o 
apoio dos franqueados.

4 Retorno Coletivo
O fundo de marketing beneficia todos 
os franqueados, pois gera um retorno 
positivo sobre o investimento em 
forma de aumento das vendas e do 
reconhecimento da marca.



Treinamento e suporte aos franqueados

Programa de Treinamento
O franqueador oferece um programa 
de treinamento completo para seus 
franqueados, preparando-os para o 
sucesso.

Mentoria e Suporte
Os franqueados recebem apoio 
contínuo do franqueador, garantindo 
que tenham recursos para resolver 
problemas.

Comunidade de 
Franqueados
Os franqueados são parte de uma 
comunidade forte, com 
oportunidades de networking e troca 
de experiências.



Expansão da rede

Novas Localizações
O franqueador busca continuamente novas oportunidades de expansão geográfica, abrindo 
unidades em áreas estratégicas com potencial de crescimento.

Parcerias Estratégicas
O franqueador pode colaborar com empresas do setor, como imobiliárias ou empresas de 
construção, para facilitar a expansão.

Marketing e Comunicação
O franqueador investe em campanhas de marketing para atrair novos franqueados e 
aumentar o reconhecimento da marca.



Venda de unidades

1 Oportunidade de crescimento
O franqueador pode vender unidades 
existentes a novos franqueados, 
expandindo a rede e aumentando o 
lucro.

2 Valorização do negócio
A venda de unidades bem-sucedidas 
aumenta o valor da marca e do 
sistema de franquias, atraindo novos 
investidores.

3 Estratégias de venda
O franqueador pode implementar 
estratégias de marketing e vendas 
para promover as unidades 
disponíveis a potenciais franqueados.

4 Gestão de transição
O franqueador pode oferecer suporte 
durante a transição da propriedade, 
garantindo uma mudança suave e sem 
interrupções no negócio.



Investimentos dos 
franqueados

Capital Inicial
Os franqueados investem capital inicial para cobrir os custos de 
abertura da franquia, incluindo a taxa de franquia, equipamentos, 
estoque, aluguel e outros gastos iniciais.

Despesas Operacionais
Os franqueados também investem em despesas operacionais, como 
salários, marketing, manutenção, seguros e outros custos para manter 
a franquia funcionando.

Crescimento e Expansão
Os franqueados podem investir em projetos de expansão, como 
abertura de novas unidades ou aquisição de equipamentos adicionais, 
para aumentar a receita e o potencial de lucro da franquia.



Conclusão
Compreender as diferentes fontes de receita para um franqueador é 
essencial para o sucesso do seu sistema de franchising. Explore as diversas 
opções disponíveis, desde taxas de franquia até royalties, vendas de 
produtos e fundos de marketing. Construa um modelo de negócios sólido e 
lucrativo para atrair e reter franqueados.
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio 
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint 
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores 
do marketing e da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino 
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de 
R$3 milhões líquidos em negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.

♦ FALE COM O JOÃO:

♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976

mailto:contato@neestrategia.com.br
https://wa.me/551732316976

