Quanto Ganhao
Dono de Uma
Franquia?

Explorar o potencial de lucro de uma franquia é essencial para qualquer

empresario.

Entender como os franqueados geram receita e os fatores que influenciam
seus ganhos é crucial para tomar decisdes estratégicas.
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Franqueado Operador vs. Franqueado
Investidor

Franqueado Operador Franqueado Investidor

O franqueado operador é o responsavel por operar o O franqueado investidor, por outro lado, geralmente nao
negocio diariamente. Gerencia a equipe, atende clientes esta envolvido nas operagdes diarias. Eles investem

e cuida das operacgoes diarias da franquia. capital na franquia e recebem uma parte dos lucros, mas

nao participam da gestao do negdcio.



Fontes de Remuneracao para

Franqueados

Receita de Vendas

As vendas geradas pelo negdécio da franquia
sao a principal fonte de renda para o
franqueado.

Taxas de Publicidade

O franqueado contribui para o fundo de
marketing do franqueador através de taxas
de publicidade.

Taxas de Royalties

As taxas de royalties sao pagas ao
franqueador e representam uma
porcentagem da receita da franquia.

Lucros Operacionais

Apés deduzir custos e taxas, o lucro
operacional restante pertence ao
franqueado.



Recelta de Vendas

A receita de vendas é o coragao do negdcio de uma franquia.

Ela representa o valor total das mercadorias ou servigos vendidos pela
franquia durante um determinado periodo.




Taxas de Royalties

As taxas de royalties sao um componente essencial do modelo de negécios

de franquia.

Elas representam uma porcentagem da receita bruta da franquia, paga ao
franqueador em troca do direito de utilizar a marca, os sistemas e o know-

how da franquia.




Taxas de Publicidade

As taxas de publicidade sao uma contribuicao crucial para o sucesso da
marca da franquia.

O franqueado contribui com um percentual da sua receita para o fundo de

marketing do franqueador.




Lucros Operacionais

Os lucros operacionais sao o resultado da gestao eficiente do negdcio da
franquia.

Apbs deduzir os custos operacionais, as taxas de royalties e outros
encargos, o lucro operacional representa a rentabilidade da franquia.
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A valorizagao da franquia pode ser um fator significativo de retorno para o

investidor.

Uma franquia bem estabelecida e com boa reputac¢ao tende a ter um valor
de mercado mais alto, o que pode gerar lucros adicionais ao franqueado,
especialmente se ele decidir vender a franquia no futuro.




Dividendos para
Investidores

Os dividendos sao uma parte dos lucros da franquia que sao distribuidos

aos investidores.

A forma de calculo e pagamento dos dividendos varia de acordo com o

contrato de franquia e a estrutura societaria da franquia.




Beneficios Fiscais

O sistema tributario brasileiro oferece diversas vantagens para donos de
franquias, especialmente para franqueados operadores e investidores.

Alguns beneficios incluem incentivos fiscais especificos para setores como
saude, educacao e tecnologia, além de regimes tributarios simplificados

que podem reduzir a carga tributaria.




Investimento Inicial

O investimento inicial em uma franquia varia muito, dependendo do

modelo de negdcio e da marca escolhida.

Compreende os custos de aquisicao da franquia, incluindo taxas de

franquia, treinamento e materiais de marketing.

A avaliacao do investimento inicial é crucial para garantir a viabilidade

financeira do negécio.




Custos Operacionais

Os custos operacionais sao as despesas fixas e variaveis que uma franquia

enfrenta para manter as suas operagoes.

Esses custos influenciam diretamente a rentabilidade do negécio.




Gestao de Pessoal

A gestao eficiente da equipe é essencial para o sucesso de qualquer

franquia.

E preciso recrutar, treinar e motivar colaboradores qualificados, além de
garantir o cumprimento das normas trabalhistas e da legislagao.




Desafios e Riscos

O mercado de franchising apresenta diversos desafios e riscos que
precisam ser considerados pelos franqueados.

A competicao intensa, a necessidade de adaptagao as mudancas do
mercado e a gestao eficiente de custos sao fatores cruciais para o sucesso
do negdcio.




Conclusao e
Consideracoes Finais

Em resumo, o sucesso de uma franquia depende de diversos fatores,
incluindo o modelo de negécio, a marca escolhida, a gestao eficiente e a

capacidade de adaptagao as mudangas do mercado.

E essencial que os franqueados realizem uma analise criteriosa dos riscos e
desafios, e que busquem obter o maximo retorno sobre seu investimento.
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Quem é Joao Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundagdo Getdlio
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores
do marketing e da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de
RS3 milhdes liquidos em negdcios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.
FALE COM O JOAO:

EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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