
Como Financiar Seu 
Projeto de Franquia
Descubra as estratégias e opções de financiamento para viabilizar seu projeto 
de franquia, seja você um futuro franqueado ou franqueador. Explore soluções 
desde capital próprio até parcerias com fundos privados e fornecedores, 
garantindo a expansão do seu negócio de forma sólida e sustentável.

by Nova Era Estratégia



Avaliação do Investimento Inicial
Calcule o investimento total necessário para abrir sua unidade de franquia, incluindo taxa de franquia, reforma do 
espaço, equipamentos, estoque inicial e outros custos.

1.

Analise suas opções de financiamento, desde capital próprio até empréstimos bancários, leasing e até mesmo parcerias 
com o franqueador.

2.

Desenvolva um plano de negócios detalhado, com projeções financeiras realistas, para obter aprovação de investidores 
e instituições de crédito.

3.



Fontes de Financiamento 
Próprio
Aproveite suas economias pessoais, bens e ativos para investir no seu projeto 
de franquia. O capital próprio é uma opção segura que demonstra seu 
comprometimento com o negócio e facilita a obtenção de financiamento 
externo.



Opções de Financiamento Externo
Empréstimos 
Bancários
Obtenha financiamento 
junto a bancos e 
instituições financeiras 
para complementar seu 
capital próprio. Priorize 
condições favoráveis 
como taxas de juros 
acessíveis e prazos de 
pagamento adequados.

Linhas de Crédito
Explore opções de linhas 
de crédito com taxas de 
juros competitivas, que 
podem ser úteis para 
suprir necessidades de 
capital de giro e 
investimentos durante a 
expansão da franquia.

Fundos de 
Investimento
Busque parcerias com 
fundos de venture capital e 
private equity dispostos a 
investir em seu projeto de 
franquia em troca de 
participação acionária.

Programas 
Governamentais
Aproveite incentivos e 
linhas de crédito especiais 
oferecidos por programas 
de fomento 
governamentais para 
novos empreendedores no 
setor de franchising.



Parcerias

Parcerias com Franqueadores
Muitos franqueadores oferecem opções de financiamento 
exclusivas para seus franqueados, incluindo taxas especiais 
de royalties e fundo de marketing compartilhado. Aproveite 
essas oportunidades para alavancar o apoio do franqueador.

Parcerias com Fornecedores
Estabeleça relações estreitas com fornecedores-chave de 
produtos e serviços para sua franquia. Negocie condições 
especiais de preço, prazo e logística que fortaleçam sua 
posição no mercado.



Análise de Fluxo de Caixa e Retorno sobre o 
Investimento

1

Projeção do Fluxo de Caixa
Crie projeções realistas de entradas e saídas de caixa, 

considerando receitas, custos operacionais, 
investimentos e pagamentos. Isso ajudará a identificar 

necessidades de capital de giro e oportunidades de 
melhoria.

2

Cálculo do Retorno sobre o 
Investimento

Analise métricas como payback, valor presente líquido e 
taxa interna de retorno para avaliar a atratividade 

financeira do seu projeto de franquia. Isso orientará sua 
tomada de decisão.
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Cenários de Sensibilidade
Teste diferentes cenários, como variações nas vendas, 

custos e taxas de juros, para entender os riscos e a 
resiliência financeira do seu negócio. Isso aumentará 

sua segurança no processo de expansão.



Estratégias de Captação de Recursos

Networking e Conexões
Aproveite sua rede de contatos pessoais e profissionais 
para identificar possíveis investidores e parceiros 
financeiros interessados em apoiar seu projeto de 
expansão de franquia.

Crowdfunding e Plataformas Online
Explore plataformas de crowdfunding especializadas 
em negócios de franquia para captar financiamento de 
uma base diversificada de investidores menores.

Apresentações e Pitch Days
Participe de eventos e fóruns do setor de franchising 
para fazer apresentações convincentes sobre seu plano 
de negócios e atrair a atenção de potenciais 
investidores.

Programas de Aceleração
Busque oportunidades em programas de aceleração de 
franquias que ofereçam não apenas capital, mas 
também mentoria e apoio para seu crescimento.



Planejamento Tributário e Incentivos Fiscais

1

Redução de Impostos
Identifique oportunidades legais para minimizar a carga tributária da sua 
franquia.

2
Incentivos Fiscais
Aproveite programas governamentais e benefícios fiscais 
específicos para o setor de franchising.

3
Planejamento Estratégico
Estruture seu modelo de negócios e operações para 
maximizar os benefícios tributários.

Um planejamento tributário eficaz é essencial para a saúde financeira da sua franquia. Conheça as opções de redução de 
impostos, incentivos fiscais e estratégias de estruturação que podem impulsionar sua expansão e rentabilidade no longo 
prazo.



Gestão Financeira para Expansão da 
Franquia

1

Monitoramento 
Constante
Acompanhe de perto os indicadores 
financeiros da sua franquia, como 
fluxo de caixa, lucratividade e retorno 
sobre o investimento, para identificar 
oportunidades de melhoria.

2

Planejamento 
Orçamentário
Desenvolva um orçamento 
detalhado para a expansão, incluindo 
custos de abertura de novas 
unidades, capital de giro, publicidade 
e outros investimentos necessários.

3

Otimização de Custos
Implemente medidas para reduzir 
despesas operacionais, como 
negociação com fornecedores, 
automação de processos e 
renegociação de contratos, liberando 
recursos para crescimento.



Conclusão e Próximos Passos

Conclusão
Planejar com cuidado o financiamento de sua franquia 
é essencial para garantir uma expansão sólida e 
sustentável. Combine fontes de capital próprio e 
externo, explorando todas as opções disponíveis.

Próximos Passos
Elabore um plano de ação detalhado, estabelecendo 
metas e prazos claros para a captação de recursos. 
Mantenha um monitoramento constante do fluxo de 
caixa e dos indicadores financeiros.

Busque Assessoria Especializada
Conte com o apoio de consultores financeiros, 
contadores e advogados experientes no setor de 
franchising para obter orientação estratégica e garantir 
a viabilidade a longo prazo.

Implemente Controles Rígidos
Estabeleça sistemas de gestão financeira robustos, 
com processos de aprovação, monitoramento e 
tomada de decisão eficientes, a fim de minimizar 
riscos e maximizar a rentabilidade.



Siga a Nova Era Estratégia em todas as 
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio Vargas; 
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint Lousi FM; 
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores do marketing e 
da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante; 
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de R$3 milhões líquidos em 
negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem 
mais de 1.100 alunos on-line e tem 6 Livros escritos sobre franchising.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.

FALE COM O JOÃO:

♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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